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监测单位：商洛市发展和改革委员会

商品名称

白菜

甘蓝

韭菜

小白菜

菠菜

土豆

白萝卜

胡萝卜

大葱

芹菜

莲菜

等级

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

计价单位

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

上期
零售价

1.20

1.00

3.00

2.00

4.00

1.30

1.30

2.50

3.00

2.00

5.00

本期
零售价

1.20

1.00

3.00

2.50

4.50

1.30

1.30

2.50

3.00

2.00

5.00

涨跌幅

0.00%

0.00%

0.00%

25.00%

12.50%

0.00%

0.00%

0.00%

0.00%

0.00%

0.00%

备注

↑
↑

商洛市蔬菜农批市场价格监测情况(2026-06-09)

商品名称

蒜薹

莴笋

圆茄子

青椒

西红柿

西葫芦

冬瓜

豆角

黄瓜

黄豆芽

老豆腐

蘑菇

等级

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

新鲜

计价单位

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

元/500克

上期
零售价

4.30

2.00

2.00

4.00

2.50

2.00

2.00

3.00

2.00

2.50

2.50

5.00

本期
零售价

5.00

2.50

2.00

4.00

2.50

2.00

2.00

3.00

2.50

2.50

2.50

5.00

涨跌幅

16.28%

25.00%

0.00%

0.00%

0.00%

0.00%

0.00%

0.00%

25.00%

0.00%

0.00%

0.00%

备注

↑
↑

↑

初夏的洛南，和风拂面，田畴叠翠。
5月19日，走进古城镇中联村的田间地头，
一垄垄黄瓜藤蔓长势繁茂，翠绿的枝叶间，
小白黄瓜缀满其中，通体莹润、鲜嫩饱满，
淡淡的清甜香味随风弥漫。不少慕名而
来的游客穿梭田垄间，俯身挑选、抬手采
摘，一幅鲜活的初夏丰收图景在眼前铺展。

“我们经常过来买这种黄瓜，这个品
种的黄瓜吃起来没有涩味，清甜又爽口，
家人都很喜欢，我们也愿意支持本地农产
品。”顾客王建莉一边将鲜嫩的黄瓜装进
篮中，一边欣喜地说。连日来，气温攀升，
小白黄瓜进入采摘旺季，像她这样被老味
道吸引的市民不在少数，咨询开园、预约
采摘的电话络绎不绝。

一方水土孕育一方风物，小小的小
白黄瓜，是中联村代代种植的老式本土
品种，承载着当地人浓厚的乡土记忆。

中联村中坪组组长唐会林望着连片的黄
瓜田道：“从我小时候开始，村里家家户
户就大面积种这种小白黄瓜，是咱们村
的老牌特色作物。”在他的记忆里，清甜
脆嫩的小白黄瓜，是初夏最地道的舌尖
滋味，数十年品质始终如一。唐会林介
绍，小白黄瓜有着固定的生长节律，每年
3 月前后育苗定植，40 天左右即可挂果
成熟，盛产期约2个月。今年春季气温偏
高、光照充足，上市比往年提前了一周，
鲜嫩口感更胜以往。

扎根乡土的老品种，凭借稳定的品质
和优良的口感，成为村民稳定增收的“小
产业”。如今中联村已有五六十户农户参
与种植，总面积超 20亩。农户栽种规模
各有不同，少则几分地，多则两三亩，部分
农户收获后对外售卖增收，也有少量农户
自留食用。

今年 50多岁的郭根生，是村里的黄
瓜老种植户，坚守种植这款老式小白黄瓜
已有10多年。“这个老品种最大的好处就
是口感好、产量稳，皮薄肉嫩、汁水清甜，
不管是生吃还是凉拌都绝佳。”郭根生擦
了擦额头的汗水，笑着分享自己的种植经
验。为保证黄瓜原生态的优良口感，他很
注重土壤肥力，坚持轮作种植，每耕种3年
便更换地块，解决连作减产、品质下降的
问题。此外，种植全程施用农家肥，保证
黄瓜自然生长、不催熟。这种原生态的种
植方式，最大程度保留了老式小白黄瓜独
特的清甜风味。

“盛产期黄瓜长势快，每天都要采
摘，稍有耽搁果实就会变老、口感变差。
而且这个品种的黄瓜皮薄，采摘的时候
必须格外小心。”郭根生告诉记者，为保
障上市的黄瓜鲜嫩爽口、品质上乘、减

少损耗，盛产期里他每天凌晨三四点便
下地劳作，趁着清晨低温、露水充盈的
时段抓紧采收。清晨低温高湿的环境，
能有效延缓黄瓜变质变软的速度，牢牢
锁住脆嫩口感与自然果香，最大程度地
保障黄瓜品质，满足本地采摘和周边散
户采购需求。

好品质赢得好口碑，虽然受限于储运
短板、难以开拓外地大市场，但原生态的
本土小白黄瓜凭借绝佳的口感和绿色健
康的特质，牢牢站稳本地市场，口碑逐年
攀升，市场售价稳定保持在每公斤8元左
右，预计一亩地可增收两万元，实实在在
成为村民的“致富果”。

中联村中联村 老品种结出致富果
本报记者 朱良娜

乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建乡建进行时进行时

“盆栽浇水要遵循‘见干见湿’的原
则，盆土没干透千万不能浇，否则容易烂
根。”6月 1日，在“张春乐盆栽园艺”的直
播间里，36 岁的张春乐手持一盆绿植，
边示范边讲解。网友的留言不停滚动，
订单提示音此起彼伏。与此同时，镇安
县大坪镇芋园村的仓库里，同样是一派
忙碌景象，几名村民正对照着刚传来的
订单，熟练地打包。一盆盆绿植、一袋袋
营养土，将从这里发往全国各地。

屏 幕 前 从 容 专 业 的 张 春 乐 ，几 年
前还深陷创业失利的困境。早年，他
曾投身生猪养殖行业，一心想靠实干
增收、带动乡邻发展，却因市场波动、
经验不足遭遇重创，不仅投入全部亏
损，还背负了沉重债务，生活一度陷入
困境。“创业就是要敢吃苦、敢拼搏，跌
倒了就要站起来，靠双手再创生活。”
张春乐坚定地说。

为了偿还债务，张春乐先后干过服
务员、开过饭店，但园艺始终是他疲惫时
的精神慰藉。闲暇之余，他总爱摆弄花
草、钻研盆栽养护技巧，在一土一苗、一
修一剪间，慢慢萌生了把兴趣转化为事
业的想法。为系统掌握专业园艺技术、
开阔行业视野，他远赴国外潜心进修，专
注学习盆栽造型、绿植培育、肥料选配、
土壤改良等先进技术，虚心向行业前辈
求教，刻苦钻研、精益求精，最终积累了
扎实的专业功底和前沿的经营理念。

学成归来，恰逢互联网加速向乡村
延伸普及，张春乐精准捕捉创业机遇，开
启“云端”创业征程。他立足自身专业优
势，在电商平台开设园艺店铺，主营各类
盆栽绿植、专用园艺肥料、营养土壤及园
艺工具等配套用品，从选品、上架到客
服、售后，每一环节都亲力亲为。

“很多顾客是养花新手，他们信任
我，我就得对得起这份信任。”张春乐
说。正是凭借扎实的专业技术和优质
的产品，他的线上店铺口碑持续攀升，
客源稳步增长，经营规模不断扩大。目
前，他的“张春乐盆栽园艺”网店月均订
单超 5000 单，年销售额突破 400 万元。

作为一名党员，张春乐始终牢记初心使命，秉持“一人富不算富，
大家富才是真的富”的理念，主动吸纳周边 17 名闲置劳动力就近就
业，负责货品打包、仓储发货、绿植培育等工作，帮助村民实现家门口
就业，人均月增收 3000 多元，切实让乡邻共享产业发展红利。“在家
门口上班，既能照顾家里老人孩子，又能稳定增收，真的特别方便。”
芋园村一组的陈余霞对此连连称赞。

张春乐的创业故事，是大坪镇深耕人才振兴、赋能乡村产业的生
动缩影。近年来，大坪镇紧扣乡村振兴战略部署，聚焦特色农业、电
商创业等重点领域，持续优化创业营商环境，创新推行“政策扶持+技
能培训+精准服务”培育模式，精准培育本土创业人才，为乡土创业者
提供技术指导、政策帮扶等全方位保障。正是在这样的环境下，张春
乐一步步从创业受挫的普通群众，成长为年销 400 万元的线上园艺
带头人。

“一个人走得快，一群人走得远。”张春乐表示，未来他将继续专注
于线上园艺领域，不断优化产品、提升服务，并计划开设线上园艺公益
课堂，免费分享养护技术和创业经验，以带动更多乡亲投身园艺产业。
只要大家愿意学，他就愿意教，让更多人靠手艺在家门口增收。
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进 入 6 月 ，
丹凤县土门镇七
星村青山叠翠、
生机盎然。沿着
公路进村，一边
是山林间错落的

养殖棚藏着“软黄金”，一边是村头连片的大
棚里枣树吐绿孕着“致富果”——这个深藏
在秦岭南麓的小山村，正凭着林麝养殖、冬
枣种植两大特色主导产业，把自然资源变成
了村民口袋里的真金白银，绘出了村强民富
的鲜活画卷。

顺着山间道路往深处走，远远就能闻到
草木混着独特麝香的气味，几座灰顶白墙的
养殖棚顺着山势铺展开，隐在浓绿里。“这些

小家伙娇贵得很，得顺着它们的性子来。”穿
着围裙的饲养员刘会玲踮着脚，把切碎的新
鲜树叶倒进食槽，眼睛跟着蹦跳的林麝转，
嘴角的笑压都压不住。

这个带着村民梦想的养殖基地去年 4
月才开建，如今已经“养出了成绩”：7 只成
年林麝已经落稳了脚，今年开春以来更是
成功添了 3只毛茸茸的幼崽。按照现在的
市场价，公麝一只能卖到 2万元，母麝单只
3万元，算下来今年就能给村集体带来 6万
元到9万元的收益。而刘会玲自己，现在守
在家门口养麝，每年能拿到2.4万元的稳定
工资，“以前想挣钱就得往外跑，现在在家
门口就能挣钱，还能照看老人孩子，这日子
以前想都不敢想。”她说。

从山里出来转到村头，连片的冬枣大棚
出现在眼前，掀开保温膜进去，一人多高的
冬枣树挨挨挤挤，叶片绿得发亮，细细看去
枝丫上已经缀上了小小的青色果胚。“我们
种冬枣那是摸着石头过河，从 2022年试种
到现在，终于有了名堂！”驻村干部蹲在田埂
上，算起经济账：现在已经建成了13座标准
棚，种满了15亩地，去年第一次大规模结果
收了1000多公斤，卖了1.5万多元；今年管
护技术上去了，预计能收1500公斤，收益能
有三四万元。

冬枣长在棚里，红利落到村民口袋里。
每年从拉枝、修剪到采摘，整个种植周期都
要雇村里人干活，男工一天 150元，女工一
天 70元。村民刘海琴没事就来棚里帮忙，

一年下来多挣了6000元，“不用出门就把钱
挣了，这真是养人的好产业。”和她一样，杨
喜梅、陈秀芳等不少村里的闲置劳动力，都
靠着枣园务工每年多了五六千元的收入，实
打实尝到了产业发展的甜头。

“林麝给我们产‘香’，冬枣给我们结
‘金’，这两个产业就是我们村振兴的‘金
招牌’！”七星沟村党支部书记吴强站在山
头上，充满信心地说，现在两个产业加起
来，每年能给村集体稳定增收六七万元，
不光村集体有钱办事了，还给村里几十口
人找到了增收的路子。下一步，村里还要
接着扩规模、提技术，把林麝养殖的牌子
打响，把冬枣的销路拓宽，让更多村民跟
着产业挣钱。

青 山 藏“ 香 ” 大 棚 结“ 金 ”
本报通讯员 周孝飞

●柞水县杏坪镇党台村
股份经济合作社的开户许可
证 丢 失 ， 账 号 为
270807170120100000286
8， 核 准 号 为
J8037000229002，开 户 行
为柞水县杏坪镇党台村股份
经济合作社，声明作废。

●柞水县营盘镇曹店村
股份经济合作社的开户许可
证 丢 失 ， 账 号 为
270807240120100000224
7， 核 准 号 为
J8037000281201，开 户 行
为陕西柞水农村商业银行股
份有限公司丰北河分理处，
声明作废。

●陕西省商洛市商州区
北宽坪镇吕朵艺的《出生医
学 证 明 》丢 失 ，编 号 为
T610434353，声明作废。

声 明

新农人日志
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“你看，这个纹路宽的、叶柄发黄的就
是成熟了的瓜……”6月3日，商南县湘河
镇莲花台村的大棚西瓜基地内，负责人孔
祥森正在向前来购买西瓜的游客讲解选

瓜技巧。连片的大棚在阳光照耀下熠熠
生辉，棚内藤蔓繁茂、绿意盎然，一个个圆
滚滚的西瓜掩映在绿叶之间，散发着诱人
的清香。

据了解，这片百亩西瓜种植基地是
2023 年苏陕协作重点帮扶项目。自建
成投用以来，基地依托丹江沿岸得天独
厚的区位与生态优势，始终保持着良好
的经济效益，亩均效益约 1.7 万元，每年
为村集体带来 17 万元的分红收入。更
值得一提的是，这个项目从整地、栽苗、
授粉到日常管护，累计带动周边 50 户群
众参与务工，户均年增收 5000 元左右，
真正实现了“一个项目带活一个村、富了
一方人”。

“我们每年从 3月份开始，采取分批
种植的方式栽种瓜苗，每批西瓜的生长周
期为两个月。”孔祥森介绍，这种错峰种植
既能缓解西瓜扎堆上市带来的销售压力，
又能延长上市周期，从初夏到初秋，持续
有新鲜西瓜供应，一直能卖到9月份。目
前，基地主要种植黄瓤的横溪小吊瓜和红
瓤的玉兰梅珠两个优质品种，两者口感各
异，各具特色，深受市场青睐。

好品质离不开优越的地理位置和气
候条件，更离不开科学管理。孔祥森介绍：

“西瓜裂口与温度、水分密切相关，水不能
浇多，也不能浇少；大棚温度要保持在36℃
左右。”正是这种精细化管理，才种出了皮

薄瓤沙、甜度适中的高品质西瓜。同时，
莲花台村“两委”每年都主动联系县农业
农村局的技术人员上门培训指导，从种植
到管护全程护航，让莲花台村的西瓜在市
场上供不应求。

“这里的西瓜很好吃，水分大，甜度也
刚刚好！尤其是去年吃了这儿的黄瓤小
吊瓜，皮薄多汁，让我一直念念不忘。”专
程从县城来的游客操艳艳一边品尝一边
赞不绝口。

销路畅通是产业增收的关键。目前，
基地采用“商超直供+线下采摘”销售模
式，一方面积极对接大型超市，将新鲜采
摘的西瓜直接发往西安和本地的大型商
超；另一方面，在果园门口设立直销点，
吸引周边游客上门体验采摘。“去年由于
天气影响，效益不太好，但是前年暑假期
间，最高峰的时候仅果园门口一天的零
售额就有上万元，购买者多为来自周边
的游客，现场采摘的销售模式十分火爆。”
孔祥森说。

从苏陕协作的“输血”帮扶，到如今
产业发展的“造血”自强，莲花台村的大
棚西瓜不仅甜了消费者的舌尖，更甜了
村民的心头。

莲花台村莲花台村 大棚西瓜喜丰收
本报通讯员 李潇 何昕

游客在大棚选购西瓜。

直播镜头前，张春乐向网友示范配方土的使用步骤。


